
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

Mit einer strategischen Positionierung und der 

Stärkung der Markt-/Arbeitgeber-Attraktivität 

Ihrer Zahnarztpraxis erreichen Sie Ihr Ziel:  

Die Intensivierung von Behandlungs-

leistungen, auf die Sie sich spezialisiert 

haben und von denen Sie gerne mehr 

Patienten behandeln möchten.    

Gemeinsam erarbeiten wir ein schlüssiges 

Marketing-Konzept und unterstützen Sie dann 

aktiv bei der Umsetzung. 

Mit einer gezielten Performance-Entwicklung 

Ihres leistungsstarken Praxisteam sowie einem 

Online-Marketing für mehr Präsenz, Reichweite 

und Sichtbarkeit Ihrer Zahnarztpraxis. 

Das Marketing-Projekt ist modular aufgebaut 

und begleitet Sie über den Zeitraum eines 

Jahres. Mit persönlichem Coaching und einer 

individuellen Umsetzung. 

Dieses Angebot richtet sich speziell an 

Prophylaxe-Praxen und an Zahnärzte/-innen mit 

dem Tätigkeitsschwerpunkt Parodontologie. 

Das Kontingent in 2023  

ist begrenzt auf max. 3 Praxen.  

 

Ihr Positionierungs-Coach 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Mathias Leyer 
Gesundheitsökonom FH 

 

• 12 Jahre klinische Praxiserfahrung 

• 25 Jahre Berufserfahrung als Praxiscoach,  

     -trainer und –berater 

• Tätigkeitsschwerpunkte:  

      Zahnarzt-Coaching   

      Strategie- und Konzeptentwicklung     

      betriebswirtschaftliche 

      Unternehmensberatung  

      von Zahnarztpraxen 

• 15 Jahre Wirtschaftsredakteur  

dental:spiegel München 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

➔ Klarheit und Perspektiven  

Auf Basis umfassender Analysen zum Status 

quo erarbeiten wir zusammen mit Ihnen ein 

schlüssiges Marketing-Konzept. Damit 

fokussieren Sie erstrebenswerte Marketing-

Ziele und begünstigen Entwicklungsprozesse 

in Ihrer Praxis. 

➔ Marketing plus 

Dieser Marketing-Blockbuster berücksichtigt 

das interne und externe Marketing. Expertise 

und Kompetenzen Ihres Praxisteams sowie 

ein effektives Marketing: Online-Präsenz mit 

Sichtbarkeit und Reichweite. 

➔ Positionierung: die Marke Zahnarzt 

Mit der Positionierungsstrategie nehmen Sie 

in den Köpfen Ihrer Patienten eine feste 

Position ein und stellen so im Rahmen der 

Neuaufnahme die Weichen von Anfang an 

richtig. 

➔ Spezialisierung & Tätigkeitsschwerpunkt 

Sie werden mehr Patienten gewinnen für die 

Behandlungen, auf die Sie sich spezialisiert 

haben und die Sie gerne erbringen: PARO, IP, 

PZR und UPT.  

➔ Return on Investment   

Sie profitieren nachhaltig von einem 

einzigartigen Marketing, welches Sie exklusiv 

erwerben und das sich für Sie vom ersten Tag 

an amortisiert.  

 

 

 

Ihre Vorteile auf einen Blick 

➔ 365 Tage   

Sie werden über den Zeitraum eines Jahres 

begleitet. Mit Präsenztagen vor Ort in Ihrer 

Praxis, einer persönlichen Betreuung und 

regelmäßigem Support zu allen Fragen der 

strategischen Positionierung Ihrer 

Zahnarztpraxis.  

➔ Humanen Ressourcen  

Mitarbeiter/-innen sind das wertvollste Kapital 

jeder Zahnarztpraxis. Mit einem gezielten 

Investment in die Humanen Ressourcen 

fördern Sie Expertise, Loyalität und 

Jobzufriedenheit Ihres Praxisteams. 

➔ Gebührende Anerkennung 

Als Praxisinhaber/-in finden Sie mehr 

Anerkennung bei Patienten und Mitarbeitern 

für Ihre Leistung(en) und erwirtschaften mit 

einem leistungsstarken Team zudem höhere 

Praxiseinnahmen.  

➔ Wertschätzung 

Mit einer gezielten Performance-Entwicklung 

schaffen Sie die grundlegenden Voraus-

setzungen, dass Sie „Wunsch-Mitarbeiter/-

innen“ auch „Traum-Gehälter“ zahlen können. 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Genau das richtige Marketing,  

wenn Sie …  

➢ als Prophylaxe-Praxis Zahnerhaltung durch 

Prävention fokussieren und sich mehr 

Compliance/Adhärenz Ihrer Patienten und 

eine höhere Nachfrage bei den Behandlungs-

leistungen IP, PZR und UPT wünschen 

➢ als erfahrene/r Parodontologe/-in mit 

Expertise Ihre „PS nicht auf die Straße 

bekommen“   

➢ eine/n (junge/n) Kollegen/-in mit dem Tätig-

keitsschwerpunkt Parodontologie anstellen 

wollen und perfektes Onboarding & gezielte 

Performance-Entwicklung für Sie wichtig ist 

➢ bereits aktives Marketing praktizieren, jedoch 

ohne den gewünschten Erfolg 

➢ im Praxisalltag aufgrund hoher Reibungs-

Verluste schlechte Kompromisse eingehen.  

➢ Teamwork und interdisziplinäre 

Zusammenarbeit entwickeln möchten 

➢ nicht ausreichend Honorareinnahmen 

generieren und der Stundenumsatz Ihrer 

Praxis bzw. einzelner Behandler/-innen 

ausbaufähig ist 

➢ bislang kein/wenig Marketing praktiziert 

haben und jetzt mit einem stimmigen 

Konzept durchstarten wollen 

 

 

 Leistungen 

  Marketing-Blockbuster mit insgesamt  

  7/8 Präsenztagen vor Ort in Ihrer Praxis 

      Inkl.: 

• 360° Praxisanalyse 

• Strategieworkshop 

• Marketing-Konzept 

• Individuelles Coaching 

• Video-Marketing 

• Social-Media-Marketing 

• Controlling + Support 

• Virtuelle Meetings 

• Dokumentation 

• 63 Fortbildungspunkte 

 

JETZT BUCHEN 

Coach:  Mathias Leyer 

Format:  Präsenz 

Umsetzung:  innerhalb eines Zeitraumes  

                         von 12 Monate in 2023/2024 

Paketpreis A 

Prophylaxe-Praxis:  12.900 EURO zzgl. MwSt. 

Paketpreis B 

Parodontologie:  14.900 EURO zzgl. MwSt.                        

 

Buchen und Termine unter:  

       

 

 

 

 

 

      Individuelle Coachings nach 

Vereinbarung  

Ihre Fragen unter: 

kontakt@zahnarztpraxis-konzept.de   

       

 

 

 

 

 

      Individuelle Coachings nach 

Mathias Leyer | kontakt@zahnarztpraxis-konzept.de | +49 3322 4251931 | zahnarztpraxis-konzept.de  

 

 

 Sie haben die Wahl … 

  zwischen 2 Offerten, die sich im Leistungs- 

  Angebot unterscheiden:  

• A = Prophylaxe-Praxis 

• B = Parodontologie 

mailto:kontakt@zahnarztpraxis-konzept.de
https://zahnarztpraxis-konzept.de/zahnarzt-marketing-blockbuster

